Il ragionamento per principi primi Il metodo induttivo —_—

nel partire da:

una bozza di idea (prototipo)
analizzare i feedback dei dati
rilevati dagli utilizzatori
verificare continuamente le
ipotesi di partenza

adattare 'idea ai feedback
ricevuti

» Scomponi un problema nei suoi elementi di
base, nelle sue verita indiscutibili.

» Grazie a questo processo di decostruzione
comprenderai le diverse parti in gioco e come
Interagiscono tra di loro.

» L'obiettivo & poi, nella seconda fase, quello di
rimettere insieme le varie parti in maniera
diversa, originale e soprattutto piu efficace.

o 2N o AR o

Idea di progetto ; Idea di progetto 1 ; Idea di progetto

Q O

Metodo induttivo Metodo induttivo
)ATI/FEEDBACK DATI/FEEDBACK

decidere con il metodo induttivo.

La Mappa
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Le decisioni da prendere ' '
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impatto e con conseguenze
reversibili.

| a focalizzazione 4 La regola dell'inversione

Prima di capire cosa fare e piu efficace aver subito chiaro
cosa escludere, cio che e irrilevante, gli errori
da evitare, i comportamenti da censurare.

Le decisioni da prendere con
tutto il tempo necessario sono
quelle ad alto impatto e con
conseguenze irreversibili.

Dire di no e concentrarsi sulle
attivita a leva (impatto) maggiore




